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Infosystems

siega po miliony

24 pazdziernika firma Infosystems SA
jako 12. spétka zadebiutowala na rynku
New Connect Gieldy Papierow Warto-
sciowych w Warszawie. Tym samym
spelnilo si¢ kolejne marzenie jej zalo-
zyciela i posiadacza prawie 60% akcji
spolki - Mariusza Sosnowskiego.

Poczatki firmy siegajg 1999 roku, ale — jak m6-
wi jej zalozyciel i prezes Mariusz Sosnowski —
prace nad pierwsza wersjg systemu Printma-
nager, ktory w tej chwili jest flagowym produk-
tem firmy, rozpoczat dwa lata przed zawigzaniem
spolki. Pierwsze lata funkcjonowania to ciezka
praca zwigzana z budowa systemow i pozycji ryn-
kowej firmy. W 2002 roku Infosystems, jako jedna
z pierwszych firm w Polsce, uzyskal akredyta-
cje do Swiadczenia ustug w ramach programu
PHARE, a w 2004 — akredytacje w zakresie Swiad-

Rozwéj produktéw i ekspansja

na rynki zagraniczne to tylko nie-
ktore plany Mariusza Sosnowskiego
na przyszly rok
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czenia ustug w ramach funduszy strukturalnych
UE. W miedzyczasie zdobyt kilka nagréd i wyr6z-
nien za stworzone systemy. W 2006 r. Printmana-
ger z powodzeniem przeszed! trudne testy ,MS
Windows Client and MS SQL Server” przeprowa-
dzone w USA przez niezalezng organizacje Veri-
test, ktore potwierdzity wysoka wydajno$¢ i stabil-
no$¢ rozwigzan na platformie Windows. Od dwoch
lat Infosystems jest certyfikowanym partnerem
Microsoft oraz — jako jedna z 12 firm w Polsce —
posiada na poziomie korporacji umowe Royalty.

Infosystems zrealizowal ponad 20 wdrozen
w najwiekszych polskich drukarniach o bardzo
rozbudowanych strukturach i indywidualnych
rozwigzaniach organizacyjnych.

W zwigzku z debiutem gietdowym spo6iki roz-
mawiamy z Mariuszem Sosnowskim o jego wizji
dalszego rozwoju firmy.

POLIGRAFIKA: Infosystems SA w paZdzierniku
2007 to gietdowy debiutant, planujqcy ekspansje na
rynki zagraniczne. Prosze przyblizy¢ zmiany, jakie
zaszty w spoéitce w tym roku.

MARIUSZ SOSNOWSKI: RzeczywiScie ten rok okazatl
sie by¢ dla naszej sp6iki przelomowy. Przeksztal-
ciliSmy sie w spoOtke akcyjng, zmieniliSmy siedzi-
be, powiekszyliSmy zesp6t i weszliSmy na gielde.
To naprawde bardzo duzo zmian, ale jedne po-
ciggaly za sobg kolejne, a przygotowania do nich
rozpoczeliSmy rok wcze$niej wprowadzajac roz-
budowane procedury organizacyjne, ktére umoz-
liwity uporzagdkowanie naszej organizacji i przy-
gotowanie jej do dynamicznego rozwoju. W tym
roku nie starczy nam juz czasu na ekspansje na
rynki zagraniczne, ale w przyszlym zamierza-
my utworzy¢ nasze oddzialy w Niemczech i na
Ukrainie.

P.: Co spowodowato decyzje o wejsciu na prowa-
dzony przez GPW rynek New Connect? Czy proces
przygotowywania sie do wejscia na gietde ocenia
Pan jako praco- i czasochlonny, czy tez przygoto-
wywat Pan do tego firme od dluzszego juz czasu
i wejscie odbyto sie ptynnie?

M.S.: Do przeksztalcenia przygotowywaliSmy
sie przez rok, natomiast wejs$cie na rynek gietdo-
wy zajelo nam okolo 6 miesiecy. Decyzje o tym



podjeliSmy w zwigzku z konieczno$cig pozyska-
nia wiekszego kapitalu na dalszy rozwoj. Bralis-
my pod uwage rézne mozliwosci, odrzuciliSmy
jednak oferte wchloniecia nas przez jedna z naj-
wiekszych w kraju spotek IT i wybraliSmy wiasnag
droge. Uwazam, ze kapital intelektualny oraz wie-
dze i doSwiadczenie naszego zespolu jesteSmy
w stanie lepiej wykorzysta¢ realizujac witasne
koncepcje i plany rozwojowe.

P: Czy New Connect to Pana ostatnie stowo, czy
tez w zwiqzku z Gietdq ma Pan szerzej zakrojone
plany na przysztosc¢?

M.S.: New Connect to dopiero poczatek naszej
drogi. W ciggu 2 lat zamierzamy znacznie powiek-
szy¢ kapitalizacje firmy i przenie$¢ sie na rynek
gtéwny, chyba ze New Connect stanie sie w tym
czasie polskim NASDAQ, a wtedy moze nie bedzie
koniecznoSci przenoszenia sie na wiekszy rynek.

P.: Czym chce Pan zachecic potencjalnych inwe-
storéw i w jaki sposéb spozytkowac pozyskany ka-
pitat?

M.S.: Ciezko pracowaliSmy przez 8 lat nad
zbudowaniem marki i zarobieniem ,pierwszego
miliona”. W tej chwili pozyskaliSmy kolejne kilka
milionow z rynku gieldowego i kazda zlotowke
zamierzamy dobrze spozytkowac dla dalszego roz-
woju firmy. Nasi inwestorzy, do ktérych skierowa-
liSmy oferte prywatng zakupu akcji, doskonale ro-
zumiejg nasza wizje prowadzenia i rozwijania
spo6lki, nie musimy ich specjalnie do niczego prze-
konywa¢ — wystarczyto pokazac historie i konse-
kwencje w realizacji celoéw, ktoére postawiliSmy
sobie kilka lat temu. Zamierzamy inwestowac
w dalszy rozwo0j naszych systemoéow. Kontynuuje-
my projekt przepisywania interfejsow systemu
Printmanager i ttumaczenia ich na inne jezyki.
Zamierzamy znaczaco rozbudowac dziat handlo-
wy i dziat rozwoju oprogramowania oraz przygo-
towac sie do realizacji zagranicznych projektéw o
szerokim zasiegu europejskim w przysztym roku.

P: Czy poligrafowie mogq w najblizszym czasie
spodziewac sie nowych produktow?

M.S.: Oczywiscie, caly czas pracujemy nad no-
wymi rozwigzaniami dla poligrafii. Mamy najwiek-
szy w Polsce zesp6l zajmujacy sie budowaniem
i wdrazaniem systemOw zarzadzania w poligrafii.
Kazdego dnia ponad dwudziestu naszych inzynie-
rOW tworzy nowe rozwigzania, ktére integrujemy
z systemem. Printmanager stal sie w ten sposéb
niezwykle rozbudowanym zbiorem zintegrowa-
nych narzedzi informatycznych stuzacych do za-
rzadzania przedsiebiorstwem poligraficznym we
wszystkich obszarach jego funkcjonowania. Za-
mierzamy takze oferowac¢ naszym klientom spraw-
dzone oprogramowanie innych producenté6w zin-
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Wprowadzenie firmy na gielde

to marzenie wiekszos$ci menedzerow.
Mariusz Sosnowski odbiera dyplom

i pamigtkowa statuetke z ragk Ludwika
Sobolewskiego — prezesa GPW

tegrowane z naszym systemem. Najwazniejszy od
poczatku naszej dziatalnosci jest dla nas rynek
zwigzany z produkcja opakowan i etykiet. Wiasnie
tu mamy najwiecej wdrozen i w planach bardzo
duze projekty w tym obszarze.

P.: Chodzq stuchy, ze w planach macie takze
przejecia spotek z branzy IT. Jakiego rodzaju sq
to firmy? Czy oznacza to, ze (oprécz naturalnie
poszerzenia oferty) planujecie wejs¢ na nowe ryn-
ki zbytu?

M.S.: Tak, to prawda; planujemy przejecia
mniejszych firm, ktére maja w ofercie ciekawe
rozwigzania uzupelniajace nasza oferte. W ten
spos6b zamierzamy znacznie powiekszy¢ nasz
biznes przez stworzenie grupy kapitalowej wokot
Infosystems SA. Nasi dotychczasowi inwestorzy
sami deklaruja che¢ zainwestowania kolejnych
kilku milion6w na cele zwigzane z przejeciami in-
nych firm. Planujemy takze wejScie na inne rynki
poprzez dostarczanie zintegrowanych systemow
zarzgdzania dostosowanych do specyfiki wybra-
nych branz. Uwazamy, ze taka strategia pozwala
nam z sukcesem konkurowa¢ z najwiekszymi
nawet firmami oferujgcymi systemy ERP, ktore nie
sa tak elastyczne jak my i nie mogg oferowac roz-
wigzan az tak bardzo dopasowanych do wymagan
stawianych przez klientow.

P.: Dziekuje za rozmowe.

Rozmawiata Anna Naruszko
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